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GERER LES INCOTERMS®
GEDAFE SeTe

CONCERNE

Personnel du service export, chargé d’affaire, personne du service commercial.

PREREQUIS

Aucun.

OBJECTIFS

- Comprendre le réle, les impacts, les limites et les liens des regles incoterms® avec le contrat de vente-achat, le transport,
I"assurance, la douane, le crédit documentaire.
- Savoir inscrire les incoterms® dans la négociation commerciale .

- Devenir un Interlocuteur crédible et averti.

DUREE SANCTION
1 jour Attestation de compétences
PEDAGOGIE

Formation action.
Etude de cas pratiques, quizz et QCM.

LIEU
EN ENTREPRISE

Infos Qualiopi : gedaf-formation.fr/qualiopi - GEDAF : 04.75.81.06.06 ELSETE : 04.76.42.56.80



7

gmgm%hSETE GERER LES INCOTERMS ®

CONTENU DETAILLE

PRESENTATION GENERALE DES REGLES INCOTERMS® DE L'ICC

Role et portée des Regles Incoterms® dans I'environnement du commerce international
Les limites

Les Regles Incoterms® 2020 :

- A : FCA option Bill of Lading on board

- B : mention des co(ts la ou ils sont listés

- C: CIP meilleure couverture d’'assurance

- D : Organisation du transport avec les propres moyens du vendeur ou de |'acheteur

- E : DAT vers DPU

- F : Ajout d’exigences relatives a la sécurité et la répartition des colts

LES 11 REGLES INCOTERMS® 2020 A LA LOUPE

Obligation des parties

Transfert des risques, transfert des frais

Avantages et inconvénients c6tés vendeur et acheteur

INTERACTIONS DES INCOTERMS® AVEC LES DIFFERENTS AUTRES CONTRATS
Incoterms® et contrat de vente/achat

Incoterms® et dédouanement

Incoterms® et contrat de transport

Incoterms® et contrat d‘assurance

Incoterms® et crédit documentaire

LES BONNES PRATIQUES
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